Bogota, Miércoles 9 de junio de 2004 Actualizado: 10:04 p.m.
PORTOFOLIO

Junio 8 de 2004

Lalunademiel del TLC llegé asu fin

Hay criticas de Estados Unidos ala CAN y crece d desconcierto entre los empresarios por la
reserva de documentos sobre Tratado de Libre Comercio.

La'lunade miel' que desde hace varias semanas viven los funcionarios del gobierno de Estados
Unidos y de los paises andinos por cuenta de la negociacion de un Tratado de Libre Comercio,
comenzo atener momentos de tension.

¢El motivo? Las criticas expuestas por € representante de la Oficina Comercial de E.U., Robert
Zodllick, durante su visita e lunes pasado a Peru.

Zodlick comentd, entre otros temas, que los acuerdos de la Comunidad Andina aparecen més en
el papel que en larealidad.

El funcionario afiadio que deberian "reducirse las barreras comerciales entre los paises andinos
porque existe un Pacto Andino, pero existen también muchas barreras al comercio entre los
paises que lo integran”.

Esta afirmacién cayé como un baldado de agua fria entre los funcionarios del organismo de
integracion.

Las declaraciones, publicadas ayer en diarios peruanos, provocaron lainmediata reaccion por
parte del secretario general de la Comunidad Andina, Allan Wagner Tizon, quien enérgicamente
rechazd |os comentarios.

Wagner afirmo que probablemente e representante comercia de estados Unidos estd'mal
afirmado’.

"Debo recordar a sefior Zollick que sin la Comunidad Andina no seriaposible llegar aun
Tratado de Libre Comercio en América, ya que no habria un lenguaje comercial comun para
encarar las negociaciones’, dijo € secretario andino.

El funcionario incluso llamé a Zoellick atrabajar juntos por € éxito de la negociacion "de tal
modo que asi Estados Unidos tendra un socio comercia més interesante en €l mercado Unico
integrado”.

Pero no sdlo frente a la integracion andina Zoellick tuvo palabras poco deferentes durante su
visita a Per.



El funcionario norteamericano insistié en que sus negociadores buscaran laeliminacion de las
franjas de precios paralos productos agropecuarios, a considerar que estas generan distorsiones
en el comercio.

Para Zoellick, en una negociacion de libre comercio seraimposible mantener las franjas de
precios para productos agricolas porque estas van en contravia de las normas de la Organizacion
Mundial del Comercio. Incluso, sefiald que los paises que tienen este esquema tendran que
eliminarlo por exigencias de la misma OMC.

Al ser cuestionado sobre los subsidios agropecuarios que otorga Estados Unidos a sus
productores, insistio en que este tema sera dirimido ainstancias de la Organizacion Mundial del
Comercio, porque también la Union Europeay Japodn cuentan con este tipo de subsidios.

Reiteré ademas las pretensiones de E.U. de ampliar los plazos para las patentes y de exigir €
cumplimiento estricto de normas laborales y ambientales.

Empresarios, incomodos

Las altas exigencias que ha hecho el gobierno de Estados Unidos a los negociadores
colombianos, sobre e manejo confidencial de los documentos, tiene molestos a muchos
empresarios.

La dltima instruccion impartida por € Ministerio de Comercio sefiala que los interesados en
participar en € 'cuarto de d lado' (acompariando a los negociadores en las reuniones) o en €
‘cuarto de lectura’ (para observar los documentos que se discuten en lamesa) deben firmar un
documento de carécter publico, en € que se comprometen a no comentar o divulgar la
informacion.

Para algunos dirigentes gremiales y empresarios, es inaudito que no puedan compartir con sus
afiliados o con sus socios |los detalles de la informacion contenida en los documentos, porque de
la socializacion de estos datos depende en buena parte la posicion que planteardn alos
negociadores.

Algunos empresarios incluso sefialaron que de cara alas excesivas pretensiones expresadas hasta
el momento por |os negociadores de Estados Unidos, "que han pedido de todo", es muy dificil
gue internamente en las empresas no se pueda compartir esta informacion.

Las quejas de gremios y empresarios motivaron incluso a ministerio a plantear que esta
dispuesto a enviar a grupos de negociadores a las empresas directamente interesadas en
determinados temas, para discutirlos. Sin embargo, esta salida es considerada menos practica,
porque tendria que coordinarse por turnos o con grupos de negociadores, d andlisis de los temas.
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